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Entrevista. FRANCISCO MANUEL MAESTRE
Presidente del Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Cadiz

“Agente Comercial es una

profesion que esta de moda”

El sector esta, segln su presidente, en clara expansion

i | Presidente del Colegio de Agentes
Comerciales de Cddiz hace un repaso
por el estado de la profesion ylas aspi-
s raciones del Colegio.
—¢En qué proyectos se encuentra inmerso
el Colegio actualmente?
—Aldfa de hoy y gracias al trabajo de la junta
de gobierno del Colegio, muchos de los pro-
yectos que hasta hace muy poco eran sélo eso,
proyectos, son ya una realidad. Como ejem-
plo, destacarfa la nueva pagina web del cole-
gio: www.profesionalesdelaventa.com, que
desde este afo estd completamente gestiona-
dadesde nuestra secretaria, lo que hace que se
pueda actualizar diariamente. También con-
tamos con la revista, ‘Profesionales de la Ven-
ta’, que este mismo mes verd su nimero cinco,
estd completamente consolidada como vehi-
culo de informacién colegial, la creacion de
“un curso a distancia, denominado ‘Agente Co-
mercial’, proyecto que en su dia fue propuesto
al Centro de Estudios CCCy que a través de un
convenio con nuestro Consejo General, fue
creado el pasado afio a nivel nacional.

Otro proyecto que se estd desarrollando es
la creacién de mds delegaciones en la provin-
cia gaditana, que se unan a las ya existentes en
la Sierra de Cddiz (Ubrique), Sanhicar de Ba-
rrameda y Comarca de la Janda. Todo enmar-
cadoen unafio en el que el Colegio cumple sus
primeros ochenta afios de vida, motivo por el
que ya estd en marcha, y continuara el préxi-
mo afio, una campafa a todos los niveles para
dar a conocer las funciones del Colegio y los
servicios colegiales que ofrece a sus colegia-
dos.

—Ustedes apuntaban a la formacién como
una de las claves para su profesion, (qué se
hace al respecto desde el Colegio para que
la formacién se convierta en un pilar fun-
damental?

—Efectivamente, la formacién del agente co-
mercial es de vital importancia a la hora de
enfrentarse a la labor diaria. Esta faceta esta
en principio cubierta por los cursos y semina-
rios que financiados por la Junta de Andalucfa
se imparten anualmente. Por otro lado el pa-
sado afio se cre6, como ya he comentado ante-
riormente y proyectado desde nuestro Cole-
gio, el curso a distancia de Agente Comercial,
en colaboracién con el prestigioso centro
CESDE-CCC y nuestro Consejo General, que
facilitaria la formacién necesaria para iniciar-
se en esta profesion.

El proyecto de creacién de una Escuela de
Agentes Comerciales, para formar a nuevos
profesionales y dar salida a la amplia bolsa de
trabajo que tenemos en el Colegio, asf como
reciclar y actualizar a los ya ejercientes que lo
deseen, estd siendo visto con muy buenos ojos

“por las entidades gaditanas a las que se le he-
mos planteado. Serd el vivero de la nueva ge-
neracién de agentes comerciales, con una for-

-gnacién profesional especifica y actualizada y
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El Colegio de Agentes es uno de los mas
activos. Su bolsa de trabajo es uno de
los servicios mas demandados. Foto: Kiki

una amplia oferta de empleo para aquellos
que finalicen sus estudios.

—Aparte de la formacién docente es im-
portante la formacién profesional del cole-
giado. (Tienen algiin convenio con alguna
empresa o entidad gaditana para crear sa-
lidas profesionales a los colegiados?
—Tenemos convenios de colaboracién firma-
dos con instituciones de la provincia como la
Universidad de Cédiz, la Cdmara de Comercio
y con varios ayuntamientos, especialmente
con las concejalias de Fomento. Muchos de es-
tos organismos se encuentran sorprendidos
por la cantidad de ofertas de trabajo que se re-
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“Uno de nuestros
proyectos es crear
una Escuela de
Agentes Comerciales, lo que
esta siendo muy bien visto por
las entidades gaditanas a las
que se lo hemos planteado”

cibeny que se encuentran sin cubrir, viendo la
profesién de Agente Comercial como una sali-
da profesional muy interesante y por ello la
mayoria estan impartiendo formaci6n especi-
fica para formar nuevos agentes comerciales.
-—¢Su Colegio pone a disposicion del cole-
giado una bolsa de trabajo?

—Si, y es uno de los servicios colegiales mds
demandados. Cada afio se reciben en el Cole-
gio mds de doscientas ofertas de empleo, que
canalizamos a nuestros colegiados a través de
diversos medios, principalmente de nuestra
pégina web, que estd permanentemente ac-
tualizada. Ademds y desde este mes de no-
viembre, enviamos semanalmente por correo
electrénico estas ofertas a los colegiados a su
domicilio. Para'las empresas contratar a un
agente comercial colegiado es una garantiade
profesionalidad y més a través del propio cole-
gio.

—¢Cémo se encuentra el sector de los
agentes comerciales en la actualidad?
—En clara expansion. La competencia entre
empresas, la globalizacién del mercado y el
aumento de la oferta hace que la presencia de
los agentes comerciales sea cada dia més im-
portante y fundamental. "Sin Agente Comer-
cial, no hay comercio", efectivamente, el
agente es la pieza clave del mercado comer-
cial por su cercania alos clientesy ala empre-
sa a la vez; son la llave de conexi6n entre am-
bos. Podrfamos decir que es una profesién, sin
lugar adudas, que estd de moda.

—¢Cud colegi: d
dad? '
—Actualmente superan los trescientos, aun-
que esta cifra aumenta cada mes, vistas las so-
licitudes de incorporacién que se estan reci-
biendo en nuestra secretaria. La potenciacién
de nuestros servicios colegiales, muchos de
ellos pioneros dentro dela colegiacién nacio-
nal, hacen que los servicios puestos a su dispo-
sicién superen a la cuota colegial actual. Esto
estd siendo reconocido por los profesionales
del sector, ya que el indice de crecimiento de
nuestro censo ha superado el treinta por cien-
to en el 1iltimo afio. Los organismos oficiales
colaboran con el Colegio, informando a los in-
teresados sobre la obligatoriedad de la cole-
giacién al iniciar la actividad.

Ademés de todas las ventajas mencionadas,
este afio y motivado por la celebracion del
Ochenta Aniversario de la fundacién de nues-
tro Colegio, los aspirantes a ingresar como co-
legiados est4n exentos de pagar la cuota de
inscripeién.

—¢Qué servicios les ofrecen?

—Aparte de los ya tradicionales como corpo-
racién profesional y la bolsa de trabajo, ya
mencionada, que los colegiados a través de
sus claves pueden consultar en nuestra weby
también reciben semanalmente en sus domi-
cilios a través de Internet, existen otros direc-
tamente relacionados con la actividad, total-
mente gratuitos, como asesoria juridica (in-
cluyendo la defensa letrada en pleitos profe-
sionales), asesoria fiscal, que cubre todala fis-
calidad del agente, incluyendo las declaracio-
nes trimestrales y anuales, asistencia en ins-
pecciones y comprobaciones, etc. seguros de
accidentesy de retirada de carnet de conducir
(somos uno de los tres tinicos colegios de Es-
pafia que cubren esta tiltima contingencia).

También actuamos como colaboradores so-
ciales de la Agencia Tributaria desde el afio
2004, pudiendo presentar declaraciones y
otras comunicaciones con trascendencia tri-
butaria de los colegiados por medios telem4ti-
cos.
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